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A Credicor estd de casa
nova e para comemorar
foi servido um coquetel
em apresentacdo do
novo espaco. A ceriménia
de inauguracdo contou
com toda a diretoria do
Sincor-SP e Credicor.
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Luis loels, Orlando Filipe Gouveia, Paulo Ciardella, Umile Ritacco, Mdrio Sérgio e Leoncio de Arruda

Jayme Garfinkel,

vice-presidente da Porto Seqguro, participa do ESPECIAL
com a entrevista do més no JCS. Ele fala sobre as
novidades da Porto Seguro, além de dar sua opinido
sobre assuntos polémicos do mercado.
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DIALOGO

Ha muito tempo vimos insistindo na importancia da previdéncia e
dos sequros de pessoas. Hoje, € com satisfacao que constatamos
que a area de previdéncia privada vem crescendo a cada dia e
a principal razéo disso é que conseguiu transformar-se em um
produto moderno gque desperta o interesse da populagao.

E todos ganham nesse processo: o consumidor, os corretores, as
seguradoras. Temos agora diante de nos o desafio de populari-
zar o sequro de vida. Para que isso aconteca é preciso criar novos
produtos, saber oferecer o produto certo a pessoa certa e, prin-
cipalmente, usar de muita transparéncia para explicar do que se
trata. Nao é tempo, portanto, de cada segmento pensar o futuro
sozinho. Daqui para frente, o que mais precisamos enxergar com
clareza sao os novos rumos do mercado de

seguros. Enxergar com clareza significa ter |

a coragem de identificar problemas e pro-
por solucdes.

Isso implica em um projeto que integre
corretores e seguradores em um todo
harmonico, cada um com seu papel, suas
discordancias, mas com objetivos comuns,
que 5o podem ser somados quando o con-
ceito de mercado se fortalece. Que nem fa-
zem os chineses e indianos.

Nao importam as divergéencias, mas as
regras de convivéncia, o respeito, o pacto
ético,a capacidade dos diversos centros de
pensamento de analisar conjuntamente
o futuro.

A democracia é um exercicio cotidiano de \

tolerancia, dificil mas no qual vale a pena

apostar. Ja caminhamos um pouco. E os resultados foram exata-

mente uma decorréncia natural do didlogo e do entendimento.

Mas, para seguirmos adiante de forma firme e segura, é preciso
consolidar esse processo,tendo o cuidado de evitar a repeticao de
vicios que serviriam apenas para reproduzir antigos esquemas. A
honesta cooperacao é fundamental para criar relagées econédmi-
cas ainda mais densas e o esforco de aprofundamento sera inutil
se prevalecer o interesse de apenas uma das partes envolvidas.

O momento
é de construcao de
um novo mercado

Nossas batalhas dependem
da crescente uniao,
da participacao de todos,
inclusive do trabalho
silencioso, metodico e eficaz
de cada companheiro
dedicado e cheio

de disposicao.

Este é o objetivo da agenda positiva do setor: unir-se em torno de
um objetivo comum. Temos maturidade, aliada a uma economia
com qualidade e oportunidades. Temos profissionais capazes. Te-
mos a mudanca na cabega do consumidor, cada vez mais Iucido,
mais exigente, determinando novas e saudaveis formas de rela-
clonamento.
E, no caso especifico de nossa classe, temos o que é mais impor-
tante: existe um consenso em relacao as nossas demandas. E o
que nos une e que nos faz sequir em frente é a certeza de que,
apesar das dificuldades, podemos ajudar a construir um mercado
mais prospero, e uma prosperidade que seja extensiva a todos
nos. Sabemos o que & preciso fazer e vamos fazer sem hesitacao.
— Mossas batalhas dependem da crescente
unido, da participacao de todos, inclusive
do trabalho silencioso, metédico e eficaz
de cada companheiro dedicado e cheio
de disposicao.
Afinal, todos sabemos que nao é aquele
simbolo dourado no alto do edificio que
conta para a solidez da obra, por mais que
brilhe, mas sim os alicerces. E esse alicerce,
a forca da unidade que vainos levar a dias
realmente a altura de nossas expectativas.
A par disso, vamos renovar e consolidar
o objetivo maior da integracao do setor,
por intermédio de decisdes conjuntas,
que satisfacam a todos. Isso levara, inevi-
tavelmente, a geracao de novos formatos
de seguros capazes de facilitar a aproxi-
macao com o consumidor/segurado. Nao
tenho duvidas de que novos produtos estac a caminho, inclusive
o seguro popular,
O momento é, portanto, de caminharmos juntos, de clharmos
juntos para um futuro comum de prosperidade e integracao, e de

M

trabalharmos juntos para alcanca-lo.
E hora, enfim, de construir um novo capitulo na histéria do mer-
cado.Nos corretores estamos juntos nessa tarefa.

LEONCIO DE ARRUDA
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Seguro Comercial pode ser
um engano

A cada conta de luz enviada, a Eletropaulo oferece o chama-

do Seguro Facil Empresarial. Essa € uma parceria com a Zu-
rich Brasil Seguros S.A.e a Marsh Corretora de Seguros Ltda.
A proposta é simples e facil de aderir: por RS 17 mensais a
empresa fica segurada no caso de incéndio, queda de raio,
explosao, vendaval, tumultos e responsabilidade civil, cada
um com um prémio diferente e determinado na proposta. A
adesao acontece a partir do primeiro pagamento junto com
a conta de luz. O anuncio diz “por apenas RS 177 porém, a
somatdria desse valor em 12 meses acaba sendo aproxima-
damente 50% maior que o seguro convencional contratado
através de um corretor de seguros. Ficar alerta aos detalhes

e as contas € muito importante.

Vistoria prévia para clientes
diferenciados na SulAmérica

O Sincor-SP recebeu reclamacgdes de corretores de seguros
associados de que a SulAmérica estaria praticando discrimi-
nacao de atendimento para agendamento da Visita Prévia
Domiciliar ou nos postos fixos indicados pela seguradora.
Aos corretores de seguros cadastrados na seguradora seria
exigida a informacao de nimero de proposta ou 0 numero
do pedido de endosso e sem essa informacéo o segurado/
corretor nao seria atendido.

Entretanto, os clientes da BB Corretora/Brasil Veiculos es-
tariam isentos dessa informacéao, portanto, nao lhes seria
pedido o nimero da proposta ou o niumero do pedido de
endosso para realizacdao ou agendamento da vistoria. Ora,
essa pratica é discriminacao e podera levar a uma concor-
réncia nociva no mercado de seguros, prejudicando todos
os corretores de seguros, a exce¢do da corretora do Banco
do Brasil. O Sincor-SP espera que a SulAmérica reveja esse
procedimento para o bem-estar de todos os corretores de
seguros do mercado de sequros.

O Sincor-SP divulga
irregularidades

Reportando a correspondéncia PRES/012/02, de 7 de feve-
reiro de 2006, o Sincor-SP divulga irregularidades que sao
praticadas por associacdes cooperativas de caminhdes.Tra-
ta-se da realizacao do “alto seguro” O pedido do Sincor-SP
é para que a Susep faca as averiguacdes necessarias e, se
for o caso, as medidas legais que o caso requer. Foi envia-
da como prova uma relacdo com mais de 40 empresas que
abrigam essa pratica. No Estado de Sao Paulo houve apenas
a mencao de uma companhia situada no ABC paulista, mas
o Sincor-5P esta de olho. Esse processo de vistoria depende
de todos, por isso,quem tiver comprovacdes de ilegalidades

nessa area encaminhe o caso ao seu sindicato.

BB continua infringindo a lei

O Banco do Brasil e BB Corretora continuam desrespeitando
a lei. O banco divulgou lucro recorde no primeiro semes-
tre deste ano, o maior do setor bancario, no qual o setor de
seguros contribuiu com RS 480 milhdes, ou seja, 12,3% no
desempenho do Banco do Brasil. Esses nimeros se fazem
necessarios para demonstrar a pratica de irreqularidades,
abusos de poder econdmico e concorréncias desleais que
envolvem a companhia que teve tamanho destaque no
mercado. Através do anuncio: “Com isencao da Tarifa de
Abertura de Crédito, 30% de desconto na aquisicdo do BB
Seguro Automovel e pacote de servicos gratis, o Banco do
Brasil nitidamente forca o consumidor a ser ou manter-se
como correntista do banco ao vincular a venda de seguros
aos servicos bancarios de conta corrente com o BB Crédito
Consignacao.Essa pratica é mais uma infracao a Lei 8884/94.
O Sincor-SP, em carta a Susep, pede providéncias e penali-
dades legais cabiveis sobre esse caso, para o bom andamen-
to do mercado de seqguros.

Até o fechamento desta edigdo do JCS, as cartas ndo haviam

sido respondidas. Mas assim que o Sincor-5P receber algum
retorno, o JCS publicard na mesma se¢do para fechar cada caso.

JCS OUTUBRO 2006



Enquanto voce Ie
este anuncio, um carro
pode ter 5|d0 roubado
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Enquanto voce Ie
0. resto do jornal
Ituran ja recuperou

?wm f ﬁ.'.ﬂll' ‘*ﬁﬂﬁf g‘wj ?ﬁj}f&‘f o ﬁ ""”:‘1- et r-‘.- g;:“ “ﬁr '“ﬁ '

'.-.- R -:I|'.l-'l R &

Com Ituran, e possivel a recuperac¢ao de um veiculo roubado em poucos minutos. 1sso porque
o sistema de monitoramento [turan € o mais completo do mundo: possibilita a localizacao de
veiculos atée em locais cobertos e fechados, possui Central 24 horas e coloca a disposicao uma
Equipe de Pronta Resposta, que auxilia o motorista em situacao de risco. Mas tao boas quanto
as vantagens para o cliente, sao aquelas para voce, corretor. Alem de atender melhor a sua
carteira, podendo inclusive oferecer um desconto no seguro, voceé pode evitar os problemas
decorrentes do sinistro. Sem contar ainda a vantagem no orcamento, afinal vocé ganha
comissao na venda do Sistema Ituran. Conte com a lturan. Porque nos contamos com voce.

Ituran. Monitoramento e recuperacao de veiculos.
13616.9090 | www.ituran.com.br




A Yasuda esta sempre trabalhando
para facilitar o seu trabalho.

g 9! tsﬂeg"ﬁ[mﬂsuﬂﬁﬂs TINIINTIN]

Yasuda

Chegou o Top Transportes Yasuda.
0 seguro agil e facil de gerenciar.

Subsidiaria de uma das maiores seguradoras do Japao e do mundo, a Yasuda Sequros esta presente ha 47 anos no
Brasil. Nessa jornada se tornou tradicao em solidez, bom atendimento e exceléncia nos servicos prestados.
E agora traz para o mercado o sequro Top Transportes Yasuda. Nele, através de sistemas integrados e exclusivos
via internet, corretores e segurados terdo a disposicao uma série de ferramentas e facilidades para acompanhar

e gerenciar seus seguros de transportes. E mais confianca na relagcao com os clientes, e mais tempo para sua

corretora fazer novos negocios.

Algumas vantagens do Top Transportes Yasuda para sua corretora:
* Melhora de seus processos de trabalho * Reducdo das despesas administrativas

P,

S.A.C:
Grande Sao Paulo: 3886-1300 - Outras localidades: 08000-131516 YASUD A

www.yasuda.com.br
SEGUROS

* Maior satisfagcao dos clientes  Fidelizagao dos seus clientes

“TRANSPORTE INTERMACIONAL: Processo SUSEP n® 10.00 2884 / 01-18 TRANSPORTE NACIONAL: Processo SUSEP n® 10.00 2885 / 01-81°
0 registro deste plano na Susep ndo implica, por parte da Autarquia, incentivo ou recomendagdo a sua comercializagdo.”

z" SOMPO JAPAN - AYasuda Seguros é subsidiaria da Sompe Japan Insurance Inc., uma das maiores seguradoras do Japdo e do mundo.




Com a SulAmérica,
noticia boa vem em dobro.

0 PROGRAMA PREMIUM
SULAMERICA AUTO*
O melhor sistema n’ﬂ! »adicional
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@ SUPERCAMPANHA DE VENDAS SULAMERICA AUTO

Prémios para vocé ganhar muito mais.

Com esta novidade, sua producao vale pontos que podem se
transformar em prémios, como: 44 TVs de plasma, 56 laptops,

44 Fiat Palios, 1 Ford Eco Sport, 1 Honda Civic e 1 BMW. Fique atento
e acompanhe a evolucao dos seus resultados no NAC Online.

Entre em contato com a equipe de vendas SulAmeérica e saiba como
participar desta novidade aberta a todos os Corretores de seguro auto.

Confira os regulamentﬂs no NAC Online: www.naconline.com.br
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Comece a vender agora mesmo, a campanha ja comecou.

» Quanto mais vocé vender, mais chances tem de ganhar;
» Supere-se e concorra a premios incriveis.

1% % imagens deste fmpresso sdo meramente Thustrativas

SulAmerica
associadaao ING S

baseada na produgio do corretor nos praximos 12 meses, com inicho em 09/07/2006.



CERTIFICACAO DIGITAL

AC Sincor faz seu seqgundo treinamento

No més de setembro, a AC Sincor realizou seu 2° treinamento de Agentes de Validacao, que visa capacitar as corretoras que estao
com seus processos de credenciamento aguardando deferimento junto ao ITI, para que, assim que sair suas autorizagdes oficiais, elas
possam emitir os Certificados Digitais com funcoes especificas como autoridades de registro digital. Alem de corretoras interessadas,
funcionarios das delegacias das regioes Norte e Sul estiveram presentes, pois as Delegacias Regionais do Sincor-SP fazem parte da lista
de enderecos técnicos da AC Sincor.

Mais duas corretoras de seguros aderiram a Certificacdo Digital e se transformaram em autoridades de registro. Sdo elas: DASCHI Corretora de
Seguros, de Sdo Paulo, e MACSEG Corretora de Seguros, de Ribeirdo Preto, interior de Sdo Paulo. Ambas foram aditadas pelo ITI e em breve poderdo
comercializar a Certificagdo Digital e a confirmacdo foi publicada no “Didrio Oficial da Unido” n® 199, do dia 17 de outubro deste ano.

“Taoc logo o 5incor-5P demostrou
interesse pela Certificacdo Digital gue

“Motamos gque a tecnologia da

Certificagcao Digital serd wuma

novidade aderida por tode o merca-
do, em breve. Para a MACSEG criou-se
uma nova perspectiva de alavancar
novos nichos dentro e fora do ramo de
seguros, Nos tornarmos uma auto-
ridade de registro aumentou nossa
responsabilidade de trabalho porque, a partir dagui, somos representantes
de um orgac do governo, e mais que isso, estamos ajudando o governo a se
modernizar. E isso € por toda a sociedade, independente se é cliente de seguros
ou nao, Estamos satisfeitos por ampliar nossa cadeia de prestacao de servico.”
Serafim Cunha, AR MACSEG Corretora de Sequros
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A Liberty levara vocé para uma viagem
de sonhos no Walt Disney World Resort!
Sao 66 viagens com acompanhante.

NGo perca tempo: ofereca os produtos da
Liberty aos seus segurados e boa viagem!

Para maiores informacoes acesse: www.libertyseguros.com.br

0 gente grande para brj

no Walt @n@ﬁ@y M@EM [R@&@lf‘&

| achei importante seguir essa evolugao
da informatica. J& que ela é dindmica,
_::"‘.‘ devemaos acompanha-la para nao nos
] ] atrasar dentro do mercado. Em analise,
w estar dentro da possibilidade de
. ampliar o servico de prestacao, sempre
A- agregando uma novidade ac que ofere-
cemos aos nossos clientes, nos mantém disponiveis e completos para o mercado.
A Certificacdo Digital é um futuro, principalmente sobre as sinalizacdes
do governo, que agora exige Mota Fiscal Eletronica e outras coisas. Somos
o canal que pode evitar fraudes, além de garantir agilidade entre os corre-
tores de seguros e corretoras, temos garantia de sequranca e privacidade.”
Francisco Chiomento, AR DASCHI Corretora de Seguros
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100 anps de Hrasil
Hé 100 anos a gente faz mais por vocé.



A Credicor esta de casa nova

Valeu a pena esperar: as novas instalacoes da Credicor estao completas para atender ao corretor

Como estava prevista, a nova sede foi inau-
gurada no dia 09 de novembro e agora esta
com estrutura formada para crescer ainda
mais, além de ter melhores condicdes de
dar continuidade ao trabalho de prestacao
de servicos financeiros e formacao de capi-
tal coletivo para os corretores de seguros.

Para felicitar a novidade, o departamento

de eventos do Sincor-SP organizou um co- k._
quetel na nova sede e cerca de 100 pessoas

estiveram prestigiando o evento. A mudanca estava pre-
vista desde a aquisicao de mais um bloco no edificio onde
laborar o Sincor, que aconteceu em maio deste ano. Agora,
este espaco exclusivo para a Credicor é essencial, pois a
cooperativa comegou com aproximadamente 100 cotistas,
e hoje este nimero passou para 500."Quando iniciamos

nossas operacoes, funcionavamos em sala provisoria den-
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Novo espago da Credicor jd estd
em funcionamento

“as perspectivas

sao as melhores

parao

desenvolvimento

da cooperativa”
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tro do Sincor e estavamos com 100 coopera-
dos. Hoje possuimos mais de 500 cotistas
e conseguimos nos desvincular do Sincor/
afirmou o gerente geral do Credicor, Paulo
Ciardella.

Com 110 m2, a Credicor funcionara no
mesmo endereco do Sincor-SP - rua Libe-

ro Badard, 293, 292 andar, mas em espaco

. independente ao sindicato, para facilitar o
acesso do cooperado e oferecer maior con-
forto, comodidade e funcionalidade. “As instala¢des sao
modernas, totalmente informatizadas e que atende total-
mente as necessidades dos associados”
Até mesmo durante a festa de inauguracac havia
cotistas fazendo aplicacdes e lancamentos, com toda
facilidade que a Credicor oferece. Assim, as perspectivas

sao as melhores para o desenvolvimento da cooperativa.



Seguem abaixo alguns depoimentos de pessoas que estiveram na festa:

“Fui um dos primeiros a entrar em contato com a Credicor e me tornar um cooperado. Hoje ela é
uma instituicdo muito respeitada e estd unida a uma das mais tradicionais centrais das cooperati-
vas de crédito do Estado de Sao Paulo.Entao eu nao vejo motivo nenhum para nao acreditar neste
projeto. Estou muito satisfeito com o desenvolvimento da Credicor?

Ruy Karpischek, cooperado e corretor de seguros.

“Ja utilizei a credicor para fazer investimentos na minha corretora e acho muito importante, prin-
cipalmente pela concorréncia que sentimos das instituicoes financeiras. Precisamos de um érgao
voltado a categoria com taxas mais convenientes e que seja mais parceira do corretor. Vejo com
bons olhos esta inauguracao, ainda mais por ter incentivo do Sincor-SP/

Eduardo Dias Fernandes, cooperado e corretor de seguros.

“E um avanco conquistado, que nos torna mais competitivos no mercado. Isso trard beneficios
futuros para toda a classe,além de seruma grande oportunidade para os corretores de seguros que
buscam apoio para fazer investimentos. Sinto-me um privilegiado por ser cotista da Credicor-SP}
Emiliano Martins de Souza Filho, representante do Sincor Zona Oeste.

"Entendo que este é um grande desafio e um grande passo para a classe dos corretores, Para que
uma cooperativa possa dar resultado, somente trabalhando com extremo profissionalismo, e a
classe de corretores provou que tem competéncia para desenvolver uma instituicao financeira com
plena confiabilidade. Por isso merecem este acontecimento’

Felipe Moreira Paes Barretos, socio-fundador da Credicor.

“Estamos inaugurando a nova sede da Credicor e criando uma expectativa muito grande para
todos os corretores de seguros e cooperados, porque serd um grande apoio para todos nos.
Acreditamos que ele terd muito sucesso. Eu desejo o maior sucesso possivel e que tenha uma
realizacao esplendorosa’

Orlando Filipe Gouveia, corretor de sequros e sequndo secretdrio do Sincor-SP.

“A intencao de cooperativismo tem um carater de confianca e responsabilidade que cria um
vinculo de orientacao com aquele que precisa da cooperativa. Essa é a filosofia que merece
destaque e que os corretores de seguros ganharam com o Credicor. Estamos muito satisfeitos com
mais este avanco e estamos preparados para dar o apoio necessario para que a Credicor trabalhe
com plena poténcia de crescimento. Esperamos que o negécio prospere. E um grande desejo de
todos os envolvidos com o projeto’

Ariosvaldo Fernandes, vice-presidente da Cecresp.
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SINCOR-SP EM MOVIMENTO

Mogi
das Cruzes

Delegado Representante
Wilton José Nogueira

Dia 27 de setembro a Delegacia Regional de Mogi
das Cruzes convocou uma assembléia extraordinaria
convidando para homologacao da doacao do datashow
e apresentacao do Programa Cultura do Seguro, bem
como assinatura da lei municipal que regulamenta o
convénio Procon/Sincor-SP. Estiveram presentes 40
pessoas entre corretores e grupo segurador da regiao.

* 7 Guarulhos

Delegado Representante
Luiz Carlos Ruivoe

A Delegacia Regional de Guarulhos realizou seu 2°
jantar de negdcios em 23 de agosto. O evento ocor-
reu no Hotel Ménaco, com a presenca de 38 corretores
da regidao de Guarulhos. Além deles, o encontro teve a
participacdo dos representantes do Procon Guarulhos,
onde foram abordados assuntos como: reclamacoes

Convénio Procon/Sincor, Cultura do Seguro, Venda Casa-
da e Venda das Camisetas do Agente do Bem Estar Social.

Vale do
Paraiba

Delegado Representante
Emerson Doria da Cunha

Os corretores de seguros do Vale do Paraiba realizaram
o maior e mais concorrido evento da regido: As Cele-
bridades do Ano, pelo Clube dos Corretores de Segu-
ros do Vale do Paraiba. O evento aconteceu na cidade
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de Jacarei, com mais de 100 pessoas. E nesse evento
que se homenageia os dois principais profissionais do
mercado de sequros do ano.Sao escolhidos um corretor de
seguros e um representante segurador atuantes na regiao.
Os homenageados (foto) foram o corretor Emerson Doria da
Cunha, que também é delegado do Sincor-SP, e José Apare-
cido Correia, da Real Empreser, que representa a Tokio Real
Seguradora.

Ribeirdo
Preto

Delegado Representante
Carlos Rapozo

A Delegacia Regional de Ribeirdao Preto fez seu almoco/
reuniao no dia 13 de setembro, onde estiveram presentes
85 pessoas, na grande maioria corretores de seguros, que,
além da participacao, fizeram doac¢bes de mantimentos
para a creche que recebeu a Padaria do Agente do Bem
Estar Social. Na mesma oportunidade foram discutidos
assuntos como Cofins, Simples, Agente do Bem Estar Social
e Cultura do Seguro. A Delegacia Regional aproveitou ainda
para prestar uma homenagem aos corretores aniversari-
antes do més de setembro.

Delegado Representante
José Roberto Placco Rodrigues

A Delegacia Regional de Araraquara reuniu 35 corretores
de seguros da cidade para palestra da SulAmérica Sequ-
ros, no dia 15 de agosto, onde foram apresentados o Pro-
grama de Incentivo de Remuneracao e a Campanha de Ven-
das aos corretores, no ramo de automadvel. Toda a equipe
de vendas da SulAmérica esteve presente. Apos a pales-
tra, a delegacia ofereceu um churrasco aos participantes,
ocasiao para por em dia assuntos comerciais e sociais.



Sao Carlos

Delegado Representante
Antonio Carlos Jodo

A Delegacia Regional de Sao Carlos realizou no dia 14 de setembro sua
reunido mensal. O evento seguiu com um jantar no restaurante Picanha
na Tabua. Reuniram-se 40 corretores participantes e mais a equipe da

Porto Seguro de Sao Carlos, que apresentou sua proposta aos presentes.

Na ocasidao o delegado, Sr. Antonio Carlos Jodo, expos as atividades so-
ciais do sindicato e reforcou os beneficios aos associados.

Franca

Delegado Representante
Ricardo Ragazzi

A Delegacia Regional de Franca fez sua reuniao de negécios no Com-
fort Hotel Franca, no dia 23 de agosto, para discutir diversos assuntos
relevantes do mercado de seguros como o Simples, a luta do ISS, venda
casada, marketing conjunto e comissao na apdlice,

Fi »
Marilia
Delegado Representante
Natal Bérgamo Neto

A Delegacia Regional de Marilia reuniu 62 corretores de seguros da
regiao no dia 29 de agosto para trocar fatos e experiéncias do mercado,
como denuncias de seqguradoras. A politica atual e a Cofins também es-
tiveram em pauta.

Presidente
Prudente

Delegado Representante
Ricardo Ricci Florentino dos Santos

No dia 13 de setembro, a Delegacia Regional de Presidente Prudente
teve sua reuniao mensal, realizada no Arua Hotel. O evento contou com
a presenca de 42 corretores da regiao, além da diretoria do Bradesco.
O tema abordado durante a reuniao foi o 12° Conec e outros assuntos
de interesse da classe. A delegacia ainda entregou cestas basicas a enti-
dade Assembléia de Deus - Vida Nova, da regiao de Presidente Epitacio.

SROMOC,

CORRETOR PREMIADO
&Sas_/cg/

INDICAR E GANHAR
E SO COMECAR.

Lol

Participe da Promocao Corretor Premiado Sascar.
A cada indicacao de produtos Sascar (Sascar GSM/GPS,
SasCarga e SasCargaSat) que se concretizar em venda, o
corretor ganha R$ 150,00 e marca 1 ponto. A cada 10
pontos o corretor tera direito a um cupom para concorrer
aum PEUGEOT 206. A promocao vai até o dia 31/12/06.0
sorteio sera realizado em 06/01/2007.

Indigue Sascar gque voceé ganha mais.

A cada 10 pontos=

R$1§0 E:I;l pcintu 1 cupom p/ concorrer
p/ Ei: in 'Ea'ﬁa':l a um Peugeot 206,

convertida em venda. uma moto e um notebook.

<<=

www.sascar.com.hr




NOTICIAS DO MERCADO

Super Simples: a partir de 1°de julho de 2007

Embora considerada prioritaria para o presidente Luis Inacio
Lula da Silva, ainda nao foi dessa vez que a Lei Geral da Micro e
Peguena Empresa, que cria o Super Simples, foi aprovada.

Ao final de uma reuniao realizada no ultimo dia 08, o minis-
tro da Fazenda, Guido Mantega e o presidente do Senado, Re-
nan Calheiros chegaram a um acordo sobre o projeto, ficando
acertado que o a nova forma de tributacao comeca a vigorar
em 1° de julho do préximo ano.

De acordo com o ministro, o governo deseja a aprovagao ra-
pida do PLC 100/2006, que cria o Super Simples.

O ministro disse também que o governo espera que até um

milhdo de empresas entrem para a formalidade e que a rendn-

cia fiscal no primeiro ano de vigéncia do Super Simples deve
passar de RS 5,4 bi para cerca de RS 2,5 bilhGes. A reducao pela
metade é explicada pela vigéncia do Super Simples em apenas
metade do ano.

O ministro afirmou ainda que a Unido pode arcar com a queda
de arrecadacao que sera acarretada pela nova lei. Com as alte-
ragoes no texto, o PLC 100/06 retornara a Camara dos Deputa-
dos, cujos lideres prometem uma votacao rapida.

Mo dia 05 de setembro, a Camara ja havia aprovado o projeto
por 308 votos a favor, seis contra e apenas trés abstencgdes. O

Sincor continua acompanhando de perto o assunto.

Alguns sindicatos ja

estdo com as perspectivas
formadas para o

proximo ano.

O Sincor-BA, Sincor-RJ e
Sincor-RS ja tém definidos
suas chapas e presidentes:

Reginaldo de Jesus Santos, da Sincor-BA, recebeu o titulo de
Personalidade de Seguros do Ano pelo programa Destaques do
Ano 2006 do Clube dos Seguradores da Bahia, isso pela trajetoria
de grande énfase no mercado. Reginaldo recebeu das maos do
Presidente e do Diretor Social do Clube dos Seguradores da Ba-
hia, Raimundo Sitaro e Fausto Dérea, respectivamente, placa com
mensagem de reconhecimento pela sua notdria conduta como
profissional do mercado segurador, como corretor de seguros
e presidente do sindicato, em 33 anos de mercado segurador. A
representatividade de Reginaldo no mercado de seguros foi
provada com os cerca de 200 participantes da festa o aplaudindo

em pe.
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O presidente do Sincor-RJ, Henrique Jorge Duarte Brandao, é cor-
retor de seguros e presidente da Assuré Administracao e Correta-
gemn de Seguros Ltda. desde 1967. Ele também ocupa o cargo de
vice-presidente da Fenacor e & membro titular do Conselho de
Recursos do Sistema Nacional de Seguros Privados, de Previdén-
cia Privada Aberta e de Capitalizacao (CRSNSP), nomeado pelo
presidente da Republica. Com toda esta participacao de mercado,
Henrique Brandao foi conduzido, ao posto de presidente da do
Sincor-RJ pela terceira vez, como prova de que sua atuacado foi
muito bem aceita pelos corretores de seguros da regiao ao longo

deste anos.

Em eleicdo disputada no final de outubro, Celso Marini foi elei-
to presidente do Sindicato dos Corretores de Seguros do Rio
Grande do Sul, por 413 votos (65,14%) contra os 217 (34,23%) ao
adversario politico. Sua gestao comeca em janeiro de 2007 e vai
a dezembro de 2009. Com 60 anos, sua participacac na area de
seguros é expressiva, isso desde sua especializagao profissional.
Ja teve participacao ativa no Sincor-RS como vice-presidente
administrativo, delegado regional e conselheiro fiscal. Foi tam-
bém diretor administrativo do Credicor-R5,Vice Presidente Regiao
Sul da Fenacor, além de outras participagdes que trouxeram pleno
reconhecimento do mercado.



Decisoes da Susep

Em carta de 28 de agosto, enviada a Susep, o Sincor-SP, por
meio do Departamento de Vida e Previdéncia e Capitaliza-
¢ao, faz um questionamento referente ao cumprimento das
Convencdes Coletivas.

Conforme dispdéem as circulares Susep 302/05 e 317/03, a partir
de 01/07/2006, entraram em vigéncia as novas regras para os se-
guros de pessoas. Em algumas convencgdes coletivas ou dissidios
coletivos, como a dos vigilantes, por exemplo, existe a obrigato-
riedade da cobertura por invalidez permanente por doenca e por
acidente. Entretanto, como as seguradoras nao disponibilizam
mais a cobertura de invalidez por doenca (IDP), o Sincor-5P per-
gunta: Como devem proceder essas categorias profissionais, cujas
convencoes estipulam a cobertura por invalidez permanente por
doenca, uma vez nao haver o produto que cobre invalidez perma-
nente funcional?

A Susep informa, segundo o parecer SUSEP/DETEC/GEPEP/DIPES/
Ne 8569/2006, que a Autarquia vetou a comercializacao de cober-
tura em que o pagamento da indenizacao esteja condicionado a

impossibilidade do exercicio, pelo segurado, de toda e qualquer
atividade laborativa (art.9° da circular Susep 302/2005), uma vez
que este tipo de cobertura tem trazido diversos problemas aos
consumidores que tém seus sinistros negados e suas expectativas
frustradas, em virtude da abrangéncia do conceito de invalidez.
Entretanto, a seguradora pode comercializar outros tipos de
invalidez relacionadas a doencas, que tenham sua caracteriza-
cao bem definida, por exemplo, a Invalidez Funcional ou Laboral
Permanente Total por Doenca, alem de outros tipos elaborados
pela seguradora, conforme previstos no art. 104 da referida
circular. Ressaltando que a Autarquia nao proibiu a comerci-
alizacao de invalidez por doencas, apenas determinou que o con-
ceito de invalidez deve ser especificado e transparente para os
consumidores.

Sendo assim, desde que respeitadas as normas vigentes, em es-
pecial o art.92 da circular SUSEP 302/2005, as seguradoras podem

estabelecer outro tipo de invalidez por doenca nao previsto na
circular SUSEP 302/2005.

Entretanto, apesar de constar de convencgoes coletivas ou dis-
sidios coletivos, as seguradoras ndao estao obrigadas a oferecer
coberturas especificas.

FACA SEGURO COM QUEM ENTENDE DE SEGURO

* R. C. ONIBUS
* R. C. VEICULOS
* R. C. PROFISSIONAIS
* R. C. AMBIENTAL
o ACIDENTES PESSOAIS
 SEGURO DE VIDA
« ACIDENTES PESSOAIS COLETIVO
 SEGURO EMPRESARIAL

» SEGURO RESIDENCIAL
* FIANCA LOCATICIA

« SEGURO GARANTIA
* RISCOS DIVERSOS
 SEGURO INCENDIO
 LUCROS CESSANTES
« RISCOS DE ENGENHARIA
 DEMAIS RAMOS PADRONIZADOS

atendimento@sulinaseguros.com.br



O JCS deste més convidou Jayme Brasil Garfinkel, vice-presidente da
PortoSeguroparaaentrevistamensalnasecaoESPECIAL. Odidlogofoi
feito levado pelo presidente do Sincor-SP, Leoncio de Arruda, Boris
Ber, Alexandre M. Camillo, Diniz Nunes Caetano, do conselho edito-
rial do JCS e o corretor de seguros convidado Nelson Fontana. Esta
conversa teve a intengdo de conhecer as novidades da Porto Seguro
e entender seu desenvolvimento no mercado, além de questionar
a opiniao do entrevistado sobre os assuntos mais polémicos do
mercado. Depois da entrevista, foi servido um almogo na prépria
sede do Sincor para todos que participaram. Como de costume, 0 JCS
vai representar as perguntas de todos.

JCS - Quais sao as novidades da Porto Seguro?

Jayme Garfinkel - A noticia mais recente é a venda da carteira de
apolices de sequros de Saude Individual para a Amil Assisténcia
Meédica Internacional. O contrato foi assinado em outubro ja com
a autorizacao da ANS. A transferéncia das obrigacgoes sera efeti-
vada em 1° de dezembro deste ano.

Vocé nao teme que isso possa afetar o bom nome da Porto
Seguro entre os seus segurados? Vocé ndo acha que pode
parecer estranho contratar um Porto Seguro e de repente ter
um Amil?

A AMIL mantera integralmente as condigoes vigentes das apdlices
transferidas, sem alteracao nos contratos e servicos disponibili-
zados aos segurados. Esta &€ uma exigéncia legal e uma garantia
para nos de que os segurados nao terao qualquer descontinui-
dade com a transferéncia.

Seguradoras que nao sao especializadas em seguro saude
com contato com meédico e hospital diretamente tém tendén-
cia de sair e ficar apenas no grupal. A Porto deve ficar?

Gostariamos muito de ficar com a carteira de seguros de Salde
Individual, mas desde que decidimos parar de comercializar o

produto,em 2001, 0 nimero de vidas em vigor veio se reduzindo
muito. O mesmo deve estar acontecendo com as outras segura-

doras que também pararam de vender este produto. Os planos
de saude talvez consigam uma economia de escala que nds nao
conseguimos

E uma saida para quem trabalha com seguro saide adquirir
uma rede de hospitais e outros, para baixar o custo com aten-
dimento ou servigos. A Porto tem interesse em partir para
essa alternativa?

Temos focado, nos nossos Centros Médicos, o tratamento de
doencas cronicas.Verificamos que tem funcionado bem e nos en-
sinado sobre o melhor caminho para manter a qualidade e man-
ter custos sob controle. Mas dai a adquirir hospitais mereceria um
estudo muito aprofundado e nao é nosso foco agora.
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Jayme Brasil Garfinkel

tem 59 anos de idade e é formado
em Engenharia Civil pela Escola
Palitécnica Universidade de Sao
Paulo {1970) e pds-graduado
pelo CEAG da Fundagdo Getulio
Vargas (1975). Sua experiéncia
em ramo de sequros é notdvel, fd
gue ele sempre trabalhou neste
mercado.

Ingressou no Porto Seguro Cig.
de Seguros Gerais em 1972,
como Assistente de Diretoria. Em
1978, Garfinke! deu um salto em
sug carreira profissional e assu-
miu o cargo de Vice-Presidente
Executivo da companhia. Atualmente, € Vice-Presidente da Porto Sequro 5.A., Holding da Corporagao
Porto Seqguro.

Jayme foi membro do Consefho Nacional de Sequros Privados de 1987 a 1991, Presidente do Sindi-
cato das Empresas de Seguros e Capitalizagdo do Estado de Sao Paulo de 1989 a 1990, Hoje em dia,
ele tem grande representatividade no mercado jd que faz parte de vdrigs associagoes e corporagoes
do ramo de sequros,

E membro do Conselho Consultivo da Federagdo Macional das Empresas de Seguros Privados e de
Capitalizacao — FENASEG, diretor do Sindicato das Empresas de Sequros Privados e de Capitalizacdo
do Estado de Sdo Paulo e Presidente da Associagdo “Crescer Sempre”

Como a Porto Seguro vé a Previdéncia Individual?

Evoluimos bastante neste produto. Ainda ontem ouvi elogios ao
estagio que atingiu o nosso Previdéncia, que se tornou muito
competitivo e se tornou ferramenta para os corretores, na com-
peticao com o canal bancario neste segmento.

O corretor vende previdéncia?

Vende, em quantidade crescente.

Como vocé vé arelagao de seguranca da seguradoracom a so-
ciedade ou com consumidor que é critico, como esta a relacao
de mercado?

Temos feito pesquisas que mostram que o consumidor de seguros
confia no mercado. Ele € muito exigente em matéria de precos e
atendimento, mas, ao mesmo tempo, reconhece calorosamente os
servicos que lhe sao prestados.

Vocé continua com a mesma opiniao sobre o multicalculo, de
gue nao & bom para a Porto Seguro? Mesmo com o apelo de
preco do consumidor?

O multicalculo nivela o mercado pelo preco mais baixo, o que, a
longo prazo, nao € bom nem para o consumidor porque a quali-
dade do servico tendera a diminuir e, pela mesma razao, também
nao sera bom para os corretores de seguros,



Leoncio de Arruda, Diniz Nunes Caetano, Jayme Garfinkel, Nelson Fontana,
Boris Ber e Alexandre M. Camillo, durante o encontro

Como a Azul Seguros tem se saido?

Quando compramos a AXA Seguros em 2003, que depois tro-
camos para o nome Azul Seguros, pensavamos inicialmente que
apenas seria um bom investimento, um bom negdcio. Mas foram
surgindo evidéncias de que ela teria que continuar com estru-
tura prépria e independente, guardando suas caracteristicas e
personalidade. Hoje, sem termos investido nada em propaganda,
ela conquista o seu espaco, tendo mais que dobrado de tamanho
com a mesma equipe que tinha no inicio da nossa gestao, tendo
o Roberto Santos como diretor-geral da companhia a partir da
matriz que mantivemos no Rio de Janeiro.

O que vocé acha da distribuicao do seguro em todo o Brasil?

O nosso desafio é desenvolver o nosso jeito de trabalhar por todo
o Brasil. N6s dependemos da venda pessoal, da confianga do
corretor e da prestacdo de servicos. E isto que estamos fazendo
crescer por todo o pais e é o que achamos que é necessario para
o desenvolvimento de todos, nosso e do mercado.

Mudando o foco da entrevista. Foram feitas muitas criticas
sobre as perguntas da pesquisa da Porto Seguro durante o
12° Conec. Qual foi a sua intengao com ela?

A intencao foi apenas criar um mecanismo que funcionasse como
um estimulo para o debate, para uma analise do mercado em
cima da opinidao das pessoas, ja que estavamos todos juntos den-
tro do Conec. Ndo era e nem é nossa intencao usar as informacgoes
obtidas para algo diferente disto, até porque elas foram divulga-
das na hora a todos os presentes, e estao disponiveis no “Corretor
on Line"da companhia.

O que vocé acha da comercializacao de seguros por agéncia
bancaria?

Acredito que hoje o seguro vendido em agéncias bancarias nao
ameaca mais os corretores de sequros porque o segurado esta
acostumado com uma atencao e servico que 56 um profissional
dedicado e especializado pode lhe dar. E por isso que os bancos
tambeém desenvolveram esforgos para se aproximar do canal cor-
retor ja ha muitos anos.

A Porto Seguro tem planos para seguros populares, visando
classes Ce D?

Temos feito testes neste segmento, mas o grande desafio ainda
é ter um produto barato, que remunere a venda e que as pessoas
que adquirirem continuem pagando.

Qual sua opinido sobre seguros obrigatorios, por exemplo, o
DPVAT?

A obrigatoriedade do DPVAT se justifica por ser uma necessidade
basica dar garantia pelo dano pessoal provocado pelos veiculos,
e ja evoluimos muito na forma de operacao do produto. Quanto
a outras coberturas serem obrigatérias, eu acho sempre melhor
estimular o mercado a funcionar livremente.

O que voce acha do trabalho do Cultura do Seguro?

Acho este esforco importante para a informacao sobre 0 nosso
ramo. O Sincor-5P esta fazendo um étimo trabalho e faz a catego-
ria crescer em todos os sentidos do mercado.

Qual a sua opiniao sobre a possivel obrigatoriedade de expor
a comissao de corretagem na apolice de seguro?

Mao gosto da idéia. Em minha opiniao, nao falta transparéncia ao
mercado.

Como vocé pode definir a Porto Seguro?

Em uma sintese rapida posso afirmar que a Porto Seguro conquis-
tou o prestigio e a confianca dos corretores com muito trabalho e
dedicacao.Todas as empresas da corporacao vém crescendo pelo
mesmo caminho, porque tendo um perfil de varejo, dependemos
deste apoio para estarmos no mercado.
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DE OLHO NA ETICA

O JCS estréia mais uma secdo fixa: De Olho na Etica.

Neste espaco, questoes éticas relacionadas ao mercado de seqguros
serado discutidas e analisadas, sempre com a intenc¢ao de
orientar o profissional, além de poder participar mais ativamente do
dia-a-dia do corretor de seguros. O conselho de ética do Sincor-SP serd a
grande base para as informacoes desta secdo, jd que ele vem estudando
formas para aprimorar o potencial desses profissionais e expandir seus
conhecimentos sobre o funcionamento e as novidades do mercado atual.
O JCS também espera poder contar com a colaboracao de todos os
corretores associados para o envio de casos a serem analisados ou
questoes a serem respondidas pelo departamento de ética. O e-mail para
contato com o departamento de ética do Sincor-SP é etica@sincorsp.org.br.

O CORRETOR QUER SABER:

O Corretor de Seguros que participa com
1% da sociedade da empresa responde pelos
atos de seus prepostos ou funciondrios?

Sim.Conforme determina a legislacao em
vigor, Circular n® 127/2000.

Art. 24.0 corretor de seguros responde
civiimente perante os segurados e as
sociedades seguradoras pelos prejuizos que
causar, por omissao, impericia ou negligéncia
no exercicio da profissao.

O preposto do corretor de sequros pode
assinar propostas de sequros?

Nao. A assinatura em propostas cabe somente
a corretor de seguros devidamente habilitado
pela SUSEP.O preposto so podera assinar

propostas de seguros se tiver procuragao com
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fim especifico e também habilitacao como
corretor de seguros pela SUSEP.

O corretor de seguros poderd emitir
boletos para pagamento de sequros?

Nao.O pagamento de seqguro deve ser
efetuado na Sociedade Seguradora emissora
da apdlice, cabendo a ela a emissao de boleto
ou lamina de pagamento a qualificando como
cedente.

Com relacao as propostas e apolices
emitidas, qual é o prazo determinado
pela SUSEP para a guarda desses
documentos?

Neste caso,convem observar a Circular SUSEP
n® 74 ,que discrimina 0s ramos e 0S prazos.



Curso de Atualizagdo no Sincor-5P

a todo
vapor

A UniSincor continua a todo vapor com seus cursos
de atualizacao e reciclagem profissional. Mais um
novo tema foi lancado:Seguro de Pessoas, que con-
tou com a participacao de 45 corretores em quatro
dias de cursos (entre 23 e 26 de outubro) na sede
do Sincor-SP. E a procura pelos cursos oferecidos
pela UniSincor teve um crescimento significativo
este ano, por isso a programacao de 2007 ja esta
quase certa. Estao previstos novos cursos tecnicos
e administrativos e apostilas com nova roupagem,
mantendo a evolucao e necessidade do mercado.
Visite nosso site para ver o calendario de cursos e

faca a sua inscricao: www.sincorsp.org.br.

UniSincor

UNISINC®R

UNIVERSIDADE
CORPORATIVA
SINCOR

Pré-inscricao para 2007

O Site do Sincor-SP ja disponibiliza uma pré-
inscricao para o Curso de Habilitacao de Corretores
de Seguros de Vida, Previdéncia e Capitalizacao
para 2007 - SUSEP VIDA. Essa € mais uma novi-
dade para ajudar quem esta interessado no curso,
mas deixa de fazer por sua localizacaoc. Com a pré-
inscricao, o interessado podera sugerir um local de
facil acesso para sua realizacao.O departamento de
cursos do Sincor-SP fard uma analise das sugestoes

para definir o melhor local para todos.

AGENDA

Curso:

ACOMPANHE ::’:!:RIO R
gE(': gf;f;;g? e "Mutilvat,:ﬁn para Vendas,
Descobertas - Desafios e Metas”
SEDE DatEf:.Iﬂa 23{11}’2006
Horario: 19h as 22h
Curso:

“Sinistro de Vida e Acidentes

Pessoais - Regulacao de Sinistro”

Local:Delegacia Regional Campinas

Data: Curso:

20a23/11/2006 “Fidelizacao de Clientes:

Horario: processo continuo de lucratividade”
19h as 22h Data:27 a30/11/2006

Local: Horario: 19h as 22h

Auditorio Antonio D' Ameélio

Local: Delegacia Regional Santos

“Inteligéncia Emocional
aplicada a Negociagoes

e Atendimento ao Cliente”
Data:27 a 30/11/2006

Horario: 19h as 22h

Local: Delegacia Regional Jundiai

Curso:

“Atualizacao e Reciclagem Gramatical”
Data:27 a 30/11/2006

Horario: 19h as 22h

Local: Delegacia Regional ABCDMR
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CNPJ 33.055.146/0001-93

2 anos do
UNIVERSEG

O mercado
tambem tem
muitos motivos

Bradesco Seguros

pa ra comemora r_ e Previdéncia ha 2 anos

trazendo o Universo do

Conhecimento para voce,
Corretor de Seguros

Com o UniverSeg vocé aprende e aprimora os seus conhecimentos. E mais do que isso: se sente mais seguro e
capacitado para o mercado de trabalho. Nossa parceria cresceu nesses dois anos e, por 1550, a Bradesco

UNIVERSEG

Seguros e Previdéncia tem orgulho de dizer que mais de 50 mil corretores ja participaram dos
cursos virtuais e em sala de aula, todos gratuitos. E muito facil fazer parte do UniverSeg.
Participe dos cursos disponibilizados nas areas financeira, de gestao, vendas, produtos,
comunicacao e muitos outros. O UniverSeg vai ajudar vocé a sair na frente.
Mais informacoes no site www.universeg.com.br ou em uma de nossas sucursais.

I Bradesco Seguros e Previdéncia

seqguranca em boa Companhia

artplan



DEPARTAMENTOS EM ACAO

DEPARTAMENTO SOCIAL

Coordenador: Alexandre M.Camillo

Foram arrecadadas 5.068 cestas basicas durante o
12° Conec. Essas cestas estao sendo distribuidas por
diversas instituicoes beneficentes. A terceira turma do
Projeto Jovem Aprendiz ja conta com 17 aprendizes co-

locados nas corretoras de seguros.

DEPARTAMENTO DE VIDA,
PREV.E CAPITALIZACAO

Coordenador: David Aparecido do Nascimento

O 12° Conec foi muito util para se discutir o tema“Nova
Realidade do Seguro de Pessoas) o qual foi abordado
por palestrantes das seguradoras Bradesco e SulAmeéri-
ca, 0s quais responderam as perguntas e esclareceram
muitos pontos sobre a matéria. Foi ai também que se
deu o inicio da elaboracao de minuta de Cartilha de Se-
guro de Pessoas, voltada aos corretores de seguros.

DEPARTAMENTO DE AUTOMOVEL

Coordenador: Waldemar 5. Strongren

A Nova Realidade do Seguro de Auto foi o tema discu-
tido no 12° Conec. Falou-se do baixo crescimento da in-
dustria automobilistica e da migracao de mais de 27%
de clientes que mudam de seguradora todos os anos.
A solucao seria a maior conscientizacao por parte dos
corretores e seguradoras para incluir a cultura do se-
guro no orcamento familiar, a importancia da segmen-
tacao de departamentos e a busca por fidelidade junto
ao consumidor.

DEPARTAMENTO DE SEGUROS
OBRIGATORIOS

Coordenador: Jodo Urdiales Gongora

Dois novos corretores serao convidados a integrar o de-
partamento. Além disso, estao sendo estudadas novas
propostas,como é o caso do projeto de lei da deputada

federal Rose de Freitas, em que os trabalhadores e fun-
cionarios de seguranca publica ou privada terao direito
a um seguro de vida obrigatdrio. Segundo a proposta,
a cobertura sera paga pelas entidades empregadoras
a todos os trabalhadores registrados como vigilantes,
policiais e bombeiros militares.

DEPARTAMENTO JOVEM CORRETOR
DE SEGUROS

Coordenador: Paulo Bosisio e Mario Junior

Os integrantes dessa comissao sugerem realizar um
evento paralelo em Aguas de Lindéia, que devera
realizar-se em marco ou abril de 2007, para focar os as-
suntos no Jovem Corretor. Pretende-se firmar parce-
rias com alguma coluna ou algum tipo de divulgacao,
seja na radio (com Pedro Barbato), no JCS, ou outro
veiculo a ser estudado.

DEPARTAMENTO DE RISCOS PATRIMONIAIS

Coordenador: Marcos Marcondes

Circular SUSEP 321/06 - Sugeriu-se enviar um oficio a
SUSEP propondo que seja estendida também a territdrio

internacional a cobertura de equipamentos portateis.

DEPARTAMENTO DE CURSOS

Coordenador: Eduardo Pileggi

Discutiram-se diversos problemas da profissao e do
mercado e foram propostas solucoes, como: a criacao
de um tipo de recrutamento especifico para o mercado
de corretagem, exigéncia de mais capacidade, melhor
qualidade nos cursos de habilitacao e especializacao,
além da necessidade de uniao das forcas de empresas,
sindicatos, educadores, profissionais de seguros, auto-
ridades do ramo e o consumidor final, para que as ini-
ciativas nesse setor sejam apoiadas e os objetivos, al-
cancados.
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O setor de sequros

e o desenvolvimento econémico

Por Luiz Carlos Trabuco Cappi
26/10/2006

O setor de seguros e previdéncia € primordial para a economia. Sua atividade esta associada a conceitos positivos, como prover a protecao
patrimonial das familias e empresas, zelar pela satde das pessoas e o poder de compra no periodo da aposentadoria. A sociedade toda se
beneficia, pois o sequro fomenta a poupanca de longo prazo necessaria para financiar o crescimento econémico do pais.

Esse cenario foi reiterado durante nossa participacdo no recente Congresso dos Corretores de Seguros (12° Conec), realizado em
outubro, em 5ac Paulo, pelo Sincor-5P. O evento reuniu 4 mil corretores de seguros, mostrando mais uma vez que se trata de
categoria profissional organizada, interessada e altamente especializada na tarefa de distribuir o produto para a populacao.

Em eventos similares realizados no pais, pelas varias categorias ligadas ao setor, o otimismo se repete: o seguro & fundamental para
o bom funcionamento da economia moderna, € um parceiro de todas as horas para os individuos e tem grande potencial de expansao.
Ha sugestdes para aperfeicoamentos que confirmem essa expectativa. A estrutura tributaria do setor, por exemplo, merece ser
observada para eventuais ajustes, até para permitir o aumento dos participantes, como aconteceu com o seguro de vida, que
teve eliminado a incidéncia do Imposto sobre Operacdes Financeiras (IOF). Algumas aliquotas sdo evidentemente excessivas

e os tributos, inadequados, o que dificulta o acesso da populacdo de menor renda.

E ampla a gama de propostas e idéias para que o setor se desenvolva. Uma das mais apropriadas seria a criacdo de entidades
nacionais organizadas por segmento de negdcio. Essa providéncia dara foco, com federagGes especificas para cada seguro: automovel,
vida, previdéncia complementar, saude e ramos elementares. Todas as entidades se aglutinariam, depois, em uma fortalecida Confederacao Nacional de Seguros.

E importante pelo efeito modernizador, e para viabilizar a sinergia com stakeholders, notadamente corretores e clientes. O mercado j& adota alguns mecanismos
praticos, como o servi¢o de Ouvidoria das companhias. A preocupacgdo com programas de treinamento avangado € outro exemplo. O objetivo do setor, com isso,

e discutir temas contemporaneos que desafiam.

Queremos saber, por exemplo, qual o impacto da longevidade da populacdo sobre nossa atividade. Como devemos lidar com esse fenémeno? Quais sao seus limites?
Outro assunto obrigatorio séo as novas epidemias. Sdo casos isolados ou devemos encontrar meios de prever novas ocorréncias? Por outro lado, a ciéncia avanca rapida
e devemos estar atualizados as descobertas.

Discutir essas questoes é obrigatdrio para gquem pensa no seguro como setor vital para inserir o Brasil aos padroes competitivos da economia global. O seguro existe

ha 500 anos, mas tornou-se um fenémeno do século XX. E serad a industria de maior crescimento no século XXI. A razdo é simples. A histéria da economia moderna
jamais registrou periodo tao fértil de acontecimentos nac previsiveis, fora das estatisticas, que reverberam de forma acelerada ao redor do planeta. Este & um século
de inseguranga e volatilidades, no qual se assiste a multiplicacao de catastrofes provocadas pela mao ou impericia humana, amplificadas pela tecnologia da informacao.
0 11 de setembro, o tsunami, os prejuizos decorrentes do desequilibrio climatico, a violéncia das grandes cidades, os ataques terroristas, a sucessao de guerras localizadas,
mas simultaneas, sao situagoes novas, sobre os quais devemnos refletir.

“E imperativo que trabalhemos
desde ja na construcao de um
perfil institucional moderno.”

Previdéncia, seguranca e satude sao cada vez mais presentes na expectativa da populacao e exigem aportes de capital publico

Ademais, o Estado reconhece a perspectiva de implosdo dos tradicionais modelos estatisticos para prover o bem-estar social dos cidadaos. A saude, a previdéncia,
a seguranca, sao necessidades cada vez mais presentes na expectativa das pessoas e, também, cada vez mais onerosos e que exigem aportes crescentes de dinheiro
publico, que é artigo escasso.

Em meio a esse cenario, o ramo segurador brasileiro apresenta enorme potencial. O setor é pro-ciclico, isto é, vai bem quando a economia vai bem; vai mal quando
a economia vai mal. A partir desse conceito basico, seria ilustrativo e conveniente analisar seu comportamento no processo de estabilizaggo da economia.

A primeira fase da estabilizacao, de 1994 a 2001, fez com que o seguro saisse de uma participacao de 1% para 3% do PIB, como resultado da moeda forte, economia
estavel e um novo arcaboucgo legal de respeito aos contratos vigentes.

Iniciamos a sequnda fase em 2002 e estamos no meio dela. Fatores positivos adicionais podem ser considerados: menor vulnerabilidade externa, com o ajuste das contas
externas; expansao do crédito; e melhora na distribuicdo de renda. Ha, ainda, maior interesse do capital estrangeiro no segmento. No ano passado, foram investidos
mais de US$ 1 bilhdo. Outra novidade é a abertura de capital de empresas tradicionais.

As expectativas sobre como sairemos dessa segunda fase ensejam dlvidas, o que & natural. O que temos certo & que o crescimento do setor & inevitavel. Este ano esta
em 18,4%, ante um PIB de 3%. No ano passado crescemos 10%. Nossas estimativas apontam para o encerramento desse sequndo ciclo em 2008, com nossa participacao
na economia passando dos atuais 3,5% do PIB, para algo como 5%.

Estaremos iniciando, entdo, a terceira fase do processo iniciado em 1994, Sera um periodo de transicdo entre a consolidacao da estabilizagdo econdmica e uma etapa
duradoura de crescimento e distribuicao de renda, com o Brasil conguistando o investment grade, taxa de juros de pais desenvolvido, afluxo abundante de capitais
externos de investimento, emprego para todos e avango tecnoldgico. Na seqléncia, maior consumo de sequros. Nossa projecao é chegar a deter 8% do PIB,
igualando-nos aos paises desenvolvidos.

E esse o parametro pelo qual devernos nortear nossas estratégias e modelos de negocio. Por isso é imperativo que trabalhemos desde ja na construcdo de um perfil
institucional moderno, atualizado aos conceitos avancados de governanca corporativa. E, repito, trabalho que aparelhara o setor de forma a ndo ser surpreendido
guando chegar o momento de dar o salto para patamares superiores.

Nossa tarefa agora é devolver ao seguro essa condi¢do de precursor da modernidade. Seu crescimento implicara em uma vida de maior conforto e previsibilidade
as pessoas, além de estabilidade e planejamento para as empresas. Para o Brasil, uma fonte inesgotavel de recursos de longo prazo para financiar os investimentos
necessarios ao desenvolvimento social e econdmico.

Luiz Carlos Trabuco Cappi é presidente do Grupo Bradesco de Seguros e Previdéncia e vice-presidente do Banco Bradesco, membro do Conselho da Federacao
Nacional das Empresas de Seguros Privados (Fenaseq) e vice-presidente do Instituto de Estudos de Sadde Suplementar (IESS).

Artigo publicado na edicao de 26/10/2006 do jornal Valor Econdmico. www.bradescoseguros.com.br
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ARTIGO ECONOMICO

Fonte: Gazeta Mercantil - 11/10/2006

s 5 " menores mantiveram uma boa performance, com crescimento de
Pre‘”de”c'a cresce 2 1.r5% ﬂ'te ago-Sto 17,8% no periodo. Até agosto de 2006 ingressaram no sistema RS
553,7 milhoes. Os planos para menores representam 4% do volume
de captacao de novos investimentos. Os planos corporativos cresce-
ram 2,83% entre janeiro e agosto, para RS 2,1 bilhoes,

De acordo com a Anapp, as reservas no sistema de previdéncia
privada cresceram 26% ate agosto deste ano, para R$ 87,9 bilhdes. O
VGBL responde por 41% do volume de provisdes técnicas, sequido

’RZF"::’;‘T;_“*E% dos recursos captados em todo o ano passado,de 1.0 o tradicionais (30%), PGBL (29%), FAPI, VGRP e PGRP nio
5 bilhoes.

Segundo nota da entidade, o VGBL mantém a lideranca em volume
captado, com alta de 41,78%, para RS 8,9 bilhées no periodo, o que
representou 65% do total de novos depositos que ingressaram no
sistema no periodo. O PGBL captou RS 2,9 bilhdes no periodo, com

As contribuicbes de previdéncia privada aberta no acumulado
de janeiro a agosto deste ano chegaram a RS 13,7 bilhdes, o que
representa um crescimento de 21,5% na comparacao com mesmo
periodo do ano anterior. Segundo dados divulgados ontem pela
Associacao Nacional de Previdéncia Privada (Anapp), esse valor ja

alcancaram um ponto percentual no market share de novas contri-
buicdes.

A Bradesco Vida e Previdéncia lidera o ranking de captacdo, com

alta de 8,5%, equivalente a 21% do total de contribuicoes. Os planos 36% dos volumes de contribuicao, seguida pela Itau Vida e Previ-

tradicionais chegaram a captar R$ 1,9 bilhao, com queda de 17,4%. déncia (20%), Brasilprev (12%), Unibanco AIG (7%), Caixa Vida e
Os planos individuais registraram alta de 26,25% nas vendas, Previdéncia (7%), HSBC (49), Real Tokio Marine (3%), Santander
passando de RS 8,7 bilhdes para RS 11 bilhdes entre 2005 e 2006, o (3%), Icatu Hartford (2%) e Capemi (19). As demais seguradoras
que corresponde a 80% do total de contribuicoes. Os planos para somam 5% do total de novas contribuicées.

INDICADORES ECONOMICOS

(’_Fﬂi!i!i Salariais (R$) Aliquota para fins de _\ Tabela de Contribuicdo Calendario de ﬂbﬂ-gﬂ{ﬁ'ES para novem bro
recolhimento ao INSS (%)
dos Segurados Empregados
Até 840 55 762 e Trabalhadores Avulsos r,_ _ 3 )
De 840,56 até 1.050,00 865 (out/nov - 06) Dia OBRIGACOES
De 1.050,01 até 1.400,91 9.00
\._De 1.400.92 até 2.801,82 11,00 _,.J' 03 Previdéncia Social
07 Caged
(r \1 FGITS
Ufir (extinta em dez/00) 01,0641 Salirias
Outros Indicadores g:f;ﬁn Minimo ;;'{?gﬂ 10 GP5 - envio ao sindicato
Teto INSS 2.801,56 IRRF
Salario-\ Salario até 435,56 22,34 14 Cofins
kFamilia | Salario de 435,57 a 654,67 15,74 _} Cofins fonte - 22 quinzena
16 Previdéncia Social -
- contribuinte individual
Més EGV Bacen Bacen ﬂ\ 20 Paes - previdéncia Social
IGP-M TR Foupanca Simples
30 132 salario - 1* parcela
oy G wm o e ot e
Norisinkrs 0,40 0,1929 0.6939 Contribulgdo sindical o
Dezemnbro/05 0,01 02269 0.7280 IRPF - Alienacao de bens ou direitos
Janeiro/06 0,92 0,2326 0,7338 : A IRPF - Carné leao
Fevereiro/06 0,01 0,0725 0,5729 Indicadores Economicos IRPF - Renda varivel
Margo/06 -0,23 0,2073 0,7083 IRPF = Lucro inflacionario
:ﬂb[’il-‘; gﬁﬁ DGJ;; ga?ggg ggg;g IRPJ - Lucro inflacionario
aio ; : ;
Junho/06 0,75 0,1937 06947 :gg ) ;:’Lf: Lariam
lulho/06 0,18 0,1751 0,6760 ; S _
Agosto/06 0,37 0,2436 0,7448 IRPJ - Simples - Lucro na alienagao de atives
J IRPJ - Trimestral - 22 cota
Paes - SRF
( Rendimento (RS) Aliquota (%) Deduzir (RS) Refis
Imposto de Renda (out/nov - 06) Ak 1567 13 e ' l\ =
LDE 1.257,13 até 2.512,08 15,0 188,57
Acima de 2.512,08 275 502,58
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ESCADA ACIMA/ESCADA ABAIXO

A postagem do logo do Cultura do Seguro
ao final do artigo de Anténio Penteado
Mendonca em O Estado de Sao Paulo,em
apoio ao projeto do Sincor-5P e Sindseg-SP

Descaso da Chubb Seguradora com o corretor
de seguros: revendedoras e concessionarias
escrevem uma coisa e praticam outra

Prorrogacao para Julho-2006 do
inicio para o novo Super Simples

Yung e Itamar Zilioto no
comando da Mitsue Seguradora

Jantar de confraternizacao
dos corretores de seguros
de Sao Paulo em 13-12-06

Seguradoras em parceria
com as Lojas Renner,
sem a intermediacao

do corretor de seguros

Operadoras de Salde:
A Bradesco Seguros no Domingao do Calote no 5US pelo néao
Faustdao onde apdia a comercializacao repasse de valores,
dos produtos das seguradoras somente comprovado pelo TCU
através dos corretores de seguros

CASCr DESIGA, CORLICAC LD

Tempo e dinheiro.
Com a gente, seu cliente
economiza os dois.

Crédito facil de fazer e de pagar. Com o Porto Seguro Financiamento, seu cliente tem o crédito liberado rapidamente e paga uma das menores
parcelas do mercado. Tudo com a garantia de uma das maiores seguradoras do pais. Confira as opgdes de crédito.

Ot - ocins 25 opptns asibo suinins i anddse o crddic:
wvﬂummaum-mm“m

Financiamento Refinanciamento Crédito Pessoal
Para carros de todas as marcas e modelos, Se seu cliente tem um automovel quitado, Ideal para as emergéncias ou para ajudar
novos e seminovos com até 11 anos de uso. com até 11 anos de uso e em bom estado, na realizagdo de projetos. Seu cliente tem
Seu cliente pode financiar parte do valor pode receber até 70% do valor de mercado a sua disposigdo uma linha de crédito de até
do veiculo e parcelar o pagamento em ate dele e pagar em até 36 vezes. Ele fica com R$ 10 mil, com prazo de 18 meses para pagar. i
48 meses”. o0 carro e usa o dinheiro como quiser.
PORTO
SEGURO

Consulte seu produtor ou ligue (11) 3366-6066. Porto Seguro Financiamento



FORUM DOS CORRETORES

26/09/2006
Questionamento

Recebemos a informacao de que a lturan vai garantir o veiculo
caso ele nao seja localizado. Na verdade, o veiculo é garantido
pela Mapfre.Veja abaixo:

A lturan comunica; A Ituran do Brasil langou o lturan+, produto
destinado a veiculos gue, por algum motivo, ainda nao tém
cobertura de seguro. A garantia permite ao cliente receber 100%
do valor do veiculo, de acordo com a tabela Fipe, caso o0 mesmo
nao seja recuperado pela empresa. O novo produto é resultado
de parceria entre a lturan e a Mapfre Seguros, que responder3
pela indenizacdo ao cliente. No Brasil, apenas 30% dos veiculos
sa0 segurados,

Isso € legal ou permitido? Aguardo uma resposta.

Zildo Lopes Filho
Corretor de seguros

Resposta da Ituran

Gostariamos de aproveitar este espaco para esclarecer suas
duvidas.

O lturan+ € um produto que serd comercializado exclusivamente
por corretores de sequros. Esse produto foi desenvolvido justamente
para ser oferecido aos seus clientes que hoje ndo fazem seguro,
independente do motivo. E um produto que garante a eficiéncia
da Ituran, ou seja, se o veiculo de seu cliente ndo for recuperado, o
mesmo receberd da Mapfre uma indenizacdo no valor do seu bem.
Ao contrdrio de outro produto existente ho mercado, no caso do
Ituran+, existe uma seguradora responsdvel pelas indenizacdes e a
comercializacdo € feita exclusivamente por corretores de seguros.
Existe um contrato entre a lturan e o cliente, além de um anexo com
as condicoes gerais do seguro Mapfre. E importante reforcar que a
cobertura garante apenas o pagamento em caso de roubo/furto.
Néo existem coberturas adicionais como terceiros, APP, colisdo, etc.
A lturan oferece uma Central de Atendimento a Corretores através

do telefone (11) 3616.9090, para maiores informacgades.

Alon Lederman
Diretor Comercial
Ituran Sistemas de Monitoramentos

20/10/2006
Reclamacao por falta de aten¢ao da SulAmérica

Desde o dia 6/3/2006 estou tentando, sem sucesso, fazer uma
transferéncia de corretora na administracao de apélice e correta-
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gem, pois a antiga corretora esta fechando e a apdlice precisa
ser transferida, mas o descaso da SulAmeérica Seguros é grande,
Por mais que tenhamos feito todos os procedimentos corretos a
SulAmeérica ndo nos atende.,

O pior é que a companhia esta gerando pagamento de comissao
para a antiga corretora, que esta tentando dar baixa junto aos
orgaos competentes pelo encerramento de suas atividades e nao
consegue. Por conta de um crédito de RS 124, a corretora conti-
nua com firma aberta sem poder encerrar suas atividades, ainda
com custo mensal (entre impostos mais encargos de escritério)
no valor de RS 524,

A seguradora em questao chegou a atender essa reclamacao, que,
inclusive, foi levada ao diretor regional da SulAmerica de Ribeirao
Preto durante o 12° Conec, mas, segundo a Delegacia Regional do
Sincor de Ribeirao Preto - que acompanha o caso -, a companhia
nao soluciona a ocorréncia completamente, Eles atendem e
prometem resolver, mas as mudancas que sugerem nao ajudam
a encerrar o caso. O problema ja se estende ha mais de um més e
0s prazos negociados para resposta ja se encerraram, por isso, a

necessidade de chamar mais atencao com a publicacao do artigo.

Leilane Apareceida Strongren
Delegacia Regional do Sincor de Bauru-5P

17/08/2006
Declinio de atendimento da Bradesco

A Bradesco Seguros recusou um sinistro depois de detectar 029
- DUT em nome de terceiro. O caso aconteceu com uma moto

roubada. Segundo o corretor de seguros, a companhia fez a
vistoria prévia no veiculo e mesmo acusando codigo 73:
aceitacao sujeita a analise, aceitou o risco e emitiu a apdlice
normalmente alegando que nao haveria problema no DUT ja
que o terceiro seria socio majoritario da empresa segurada.
Quando ocorreu o sinistro - cerca de seis meses depois de
firmar o contrato,a companhia recusou a indenizacao pelo mesmo
motivo que foi para analise: DUT em nome do terceiro. A
resposta da Bradesco foi a seguinte: "0 segurado nao fez
declaracoes verdadeiras e completas ou omitiu circunstancias
de seu conhecimento capazes de influir na aceitacao da
proposta’ Com a intervencao do Disque Sincor e escla-
recimento dos fatos, o caso foi revert do e a Bradesco Seguros
resolveu atender ao sinistro.

Wilson Pires de Camargo Jr.
West Company Corretora de Seguros



Certificado IS0 9001

Agora voceé tem
9001 motivos para *-
escolher Carglass.

A CARGLASS®acabade sercertificada pelo BVQI, lider mundial em certificacoes,
com a ISO 9001. Esta conquista mostra que 0s nossos objetivos estdo sendo
cumpridos: receber os clientes sempre com qualidade, rapidez e eficiéncia.

Agora, vocé tem mais um o6timo motivo para confiar no nosso atendimento. ,_]D..

Afinal, isto tudo comprova algo que vocé ja sabia faz tempo: trabalhamos CARGLASS

sempre pensando em nossos clientes.
CARGLASS®. A primeira empresa do segmento com certificado ISO 9001.

REPARO E TROCA DE VIDROS AUTOMOTIVOS

Atendimento ao Corretor: 0800 707 8757 www.carglass.com.br



JOGO RAPIDO

Unibanco AIG lanca portal para corretores de seguros

O Unibanco AlG lanca portal exclusivo para corretores de seguros. O site
do corretor Unibanco oferece um pequeno manual pratico de cada um
dos produtos da seguradora: como vender, manual para vender, van-
tagens para vender, regras de tributacao. O corretor devera ter acesso
a noticias rapidas sobre o mercado de sequros, além de informacao
segura a respeito da politica da empresa.

Seguro agricola libera mais RS 100 milhoes

O governo federal liberou mais RS 100 milhoes para agricultores fa-
miliares que perderam parte de suas lavouras em virtude de problemas
climaticos, dentro do Seguro da Agricultura Familiar (Seaf). As indeni-
zacoes devem somar RS 370 milhoes. O Rio Grande do Sul é o Estado
com o maior numero de produtores beneficiados, 77 mil, que receberao
RS 208 milhoes. O sequro oferece cobertura a agricultores que obti-
veram empréstimos no Programa MNacional de Fortalecimento da Agri-
cultura Familiar (Pronaf).

Sao Paulo exige IPVA de veiculo licenciado
em outro Estado

O governo paulista notificou dezenas de proprietarios de automoéveis
para que recolham, no Estado de Sao Paulo, o IPVA, desde o exercicio de
2002, mesmo que o referido tributo ja tenha sido recolhido no Estado
onde o carro esta licenciado. Essa medida, adotada pela Secretaria da
Fazenda do Estado de Sao Paulo, visa impedir que moradores de Sao
Paulo supostamente infrinjam a lei com o objetivo de recolher valor
menor a titulo do referido imposto. De acordo com o DENATRAN, de
dezembro de 2005 a marco de 2006, cerca de 43 mil veiculos de 5ao
Paulo foram transferidos para outros Estados, visando a reducéao das
respectivas aliquotas.

£

Protecao para o seu caixa

Cobertura contra calotes no comércio entre empresas € um seguro
crescente no Brasil. Ele é chamado de seguro de crédito e esse tipo de
apolice garante as contas a receber da companhia cliente. As primeiras
sequradoras do ramo desembarcaram apenas na virada da década e 56
comecaram a operar para valer ha cerca de um ano e meio, animadas
com o aumento da oferta de crédito na economia. O novo produto vem
ganhando peso e deve chegar ao patamar de US55 200 milhoes em 2010.

Responsabilidade de seqguro no caso do véoo 1907

As indenizacoes aos familiares das 154 vitimas do acidente da Gol po-
dem superar os US$ 35 milhdes, valor de cobertura da apdlice do seguro
de Responsabilidade Civil (RC), que cobre os danos que a empresa causar
a terceiros. O avido também estava segurado, com apélice estimada em
USS 46 milhoes. Apesar de desde a sua criagao, em 2001, a Gol renovar
seus seguros com a SulAmérica, as seguradoras estrangeiras assumiram
mais de 90% do risco.

Fraudes custam RS 1,5 bilhao

O diretor de Protecao ao Seguro da Fenaseg, Neival Rodrigues, afirmou
recentemente que os prejuizos com fraudes contra o seguro somam
mais de RS 1,5 bilhdao em todo o Brasil, por ano. A Fenaseg estima que
11,5% dos pedidos de indenizacao tém indicios de fraudes. Contudo, em
apenas 15% desses casos as seguradoras deixam de pagar a indeniza-
cao, por comprovarem a suspeita. Neival afirmou ainda que a carteira de
transportes & no momento, a mais visada pelos fraudadores. Em segui-
da, vém os seguros de vida.

ENTRE ASPAS

“Ma minha opiniao, o cerceamento da nossa liberdade faz parte de um movi-
mento para tornar a universidade uma produtora de conhecimento apenas para
o mercado, deixando de lado outros conhecimentos.”

Aluno e membro do CA de Letras da USP, Rafael de Almeida Padial, 19 anos,
em protesto junto com mais 100 jovens, contra a acdo da universidade de ‘cer-
cear a liberdade e a independéncia’ dos alunos na instituicdo. Eles protesta-
ram contra a requlamentacdo da Reitoria de tirar os espagos destinados aos
centros académicos e de controlar as finangas dessas entidades.

“Temos um crescimento da inddstria muito abaixo dos paises que sao nossos
concorrentes. Isso se deve principalmente as condigdes internas da economia
brasileira e nao pelo quadro internacional.”

Economista-chefe do ledi, Edgard Pereira, querendo dizer que ‘o mundo tem
crescido, mas a inddstria nacional anda com o freio de méo puxado; jd que o
setor, no Brasil, cresce até 7 vezes menos que o de outros emergentes, A ex-
pansdo no Pais foi de 2,2% nos dltimos 12 meses, enquanto na China, por
exemplo, o avango atingiu 17%.

“Do outro lado, alguém vai pagar por isso. Vamos parar com a vaidade. Se for
necessario o grupo se concentrar sete dias, vai ter de cumprir a determinacao. A
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gente esta no vermelho e nao conhego ninguém gue tenha saido dessa situagao
sem trabalho e dignidade.”

Emerson Ledo, atual técnico do Corinthians, desabafando durante entrevista
coletiva. Sua equipe tem tido péssima atua¢do no Campeonato Brasileiro
20086.

“Sabemos que existem milhares de brasileiros criatives, por isso, escolhemos
Dumont como referéncia para valorizar a capacidade nacional de inovar.”

lideu de Castro Moreira, diretor do Departamento de Popularizacdo e Difusdo
em C&T do Ministério da Ciéncia e Tecnologia (MCT), comentando sobre a
Semana de Ciéncia e Tecnologia que teve atividades simultdneas nas mais
diversas dreas do conhecimento, além de ter como programacdo principal a
homenagem a Santos Dumont.

“MNossa presenca no lrague aumenta as dificuldades que enfrentamos no mundo
todo, Como estrangeiro, vocé pode ser bem-vindo, caso seja convidado a ir ao
pais. Mas nds nao fomos convidados pelos iraquianos.”

General Richard Dannatt, chefe das Forgas Armadas do Reino Unido, que pe-
diu, durante entrevista, a retirada imediata das tropas do Iraque. Ele afirmou

que sua presenca aumenta os problemas de seguranca no pais. ) ]



